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UNamur Venture

= Société Anonyme

= Investissement dans les sociétés basées sur les résultats de recherche
Unamur

= Actionnaires :

&y

UNIVERSITE Preface
DE NAM

= Gestion journaliere : ADRE Unamur
— Gestion financiére : Namur Invest



> Qualiblood : les étapes

ANV

WBC

ANV

WBC

ua Prise de contact/détection — 12/2014

: Projet Nanotox
UNIVERSITE
DE NAMUR l

Sensibilisation/formation NEC — 01 au 06/2015

Projet Hemosafe — Nanotox

Premier dépot FSO Hémosafe — 07/2015
. Refus
UNIVERSITE
DE NAMUR l
ua Réalisation Etude de Marché — 01/2016
Dépot brevet — 03/2016

QHIVERSITE Détection Qualiblood — 07/2016

g l

Preface

\

Preface

Deuxiéme dépot FSO Hémosafe — 04/2016

UNIVERSITE Accompagnement FSO Hémosafe
DE NAMUR




> Qualiblood : les étapes

O

UNIVERSITE
DE NAMUR

0

UNIVERSITE
DE NAMUR

Premiére présentation a Unamur Venture - 10/2016 u k/

l UNamur Venture
Dépot marque 10/2016

Etude de marché - 04/2017 /\\\[}

Proposition accord de transfert et collaboration - 05/2017 WBC
Rédaction du business plan - 05/2017

l

Deuxieme présentation Unamur Venture - 06/201 u k/
Rédaction convention d’actionnaire - 09/2017 Preface
Convention prét Préface — 10/2017 UNamur Venture

l

Signature convention transfert et collaboration - 9/2017
Bail Centre technologique Unamur - 09/2017

|

Création Qualiblood - 11/2017 u k/ \

l

Premier CA Qualiblood - 12/2017

UNamur Venture pr'e['-oce



> Constat : implication de plusieurs partenaires

Biotope Namurois Techno spécifique

IV N\
WBC

UNamur Venture DE NAMUR

BUREAU ECONOMIQUE
DE LAPROVINCE

DE NAMUR

prEFDCE Des Hommes,

des Idées,

'S

un Futur




> Constat : accompagnement business en amont des projets

—> La sensibilisation joue un réle dans I'’émergence des projets
= Implication des partenaires dans les comités de parrainage des le début du projet

= ldéalement, implication des partenaires AVANT le début du projet pour sa
structuration

= Le First Spin-Off permet de traverser une période de maturation pour la
technologie mais également pour la mise a I'épreuve du business model

—> Besoin de moyens financiers pour 'accompagnement : études de marché, dépots
de marques, brevets, profils des entrepreneurs, etc.

—> La troisieme année est essentielle : apport du profil business, préparation des
démarches relatives a la création, démarchage des premiers prospects

= |l faut avancer plus vite sur la partie business (avant la troisieme année) : intérét
du profil business des le début du projet (LAUNCH-BRUSSELS SPIN-OFF) ?



> Constat : Accompagnement - un passage de relais progressif

Financement

0

UNIVERSITE
DE NAMUR

UNamur Venture

|

M

Preface

Accompaghement
business

0

UNIVERSITE
DE NAMUR

Des Hommes,
des Idées,
un Futur

Hébergement de

I'activité

O

UNIVERSITE
DE NAMUR

|

Business Center

|
X

CREALYS

JE DE LA PROVINCE DE



an ou or your attention



' > “Unamur Venture”

Partenariat

* Financement en capital
* Lien pérenne UNamur / Spin-off

WV

UNIVERSITE
UNamur Venture DE NAMUR




' > “Namur Invest”

Partenariat

* Fonds Préface

Spin-Offs en phase d’amor¢age

Phase d’expansion
* Expertise

Preface UNIVERSITE
DE NAMUR
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Partenariat

* Namur Entrepreneurship Center

 Accompagnement des projets de spin-offs
— Business Plan
— Informations démarches administratives
— CREALYS
— Incubateur étudiant

AN

BUREAU ECONOMIQUE
DE LAPROVINCE

DE NAMUR

Dzs;si-imzses, UNIVERSITE
un Futur, DE NAMUR



> “Business & Learning center”

<+

Hébergement |

* Locaux a destination d’entreprises a proximité de la
gare

 Salles de réunion
* Présence des projets d’entrepreneurs étudiants?
* Présence de projet de Spin-off?



